ENJ ovemcore @ SynsureTech

DRIVE

Data-Driven Risk & Value Excellence

.

Die modulare Losung, um Versicherungspramien und
Regulierungskosten nachhaltig zu senken.

Weniger Schaden - Weniger Kosten - Mehr Leistung



- / DRIVE / ( Abschluss

Wir zeigen lhnen wie Sie mit DRIVE Risikokosten einsparen konnen.

Fur das Jahr 2025 erwartet die Branche weitere
Pramienerhohungen um bis zu 20 %.

» Hohe Schadenhaufigkeit & fehlende Prévention

> Langsame/inkonsistente FNOL-Prozesse

Ursachen
> Mangelnde Transparenz fiir Management & Fahrer

> safety-KPIs nicht in € tibersetzt (TCO-Reduktion: 0,04 €/km (9 %))




DRIVE Abschluss
Agenda

> orstellung

Y Zielbild & Modulaufbau
) Impact-/Premium-Rechner

) Lésungsvergleich

d Abschluss



DRIVE ( Abschluss

Kurzvorstellung
' D N
e Expertise:
Spezialisiert auf.die Schnittstelle von Fokus auf innovative Versicherungs-
Unterneh.mensfmanzen.und und Risikomanagementldsungen.
datenbasierter Analyse in
Unternehmen.
. - Erfahrung: Erfahrung:
Julian Molitor, CFA et o o Stefano Cicciarella
Grinder von Novemcore CIE RIS EILIAES [ E Griinder von SynsureTech Umfassende Beratung von
Planung von Unternehmensfinanzen, Flottenkunden sowie Konzeption und
Umsetzung von Perform'ance- W Umsetzung von von Risk-Finance
| 1.
Malnahmen und Optlmler.ung von g Strategien
Prozess- und Digitalstrategien.
strategy& Roland :
Ry Berger Kontakt: I ELE
I : E-Mail: stefano@synsuretech.org
valantic E-Mail: :
KPMG julian.molitor@novemcore.com Alhanz
_Eh, - Telefon:
WBARCIAYS  pwe Telefon: DAIMLER S/ | +4915207673514
+49 176 4158 3622
-/
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Novemcore verbindet Finanzen und Daten in der Praxis.

Daten &
Digitalisierung

Finanzen & Strategie &
Investitionen Umsetzung

ier fiir unternehmerischen Erfolg.
100 % incentiviert, lhre Ziele zu erreichen.

Wo 1zen, Technologie und Umsetzung
zusammenkommen, machen wir aus Komplexitat Klarheit

— und aus Ambition Resultate.

Uber 80 | Uber 10 Jahre ‘ 20+ Software-
Experten @ Erfahrung / \ Losungen

Projekterfahrung

@ CNC?24 Bentley Caltmansolon § sorrencunic
= Boehringer L o Verbund_ - ‘I
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Novemcore vereint tiefe Finanz- und Digitalexpertise mit fihrender Software.

ervices

vare Expertise
(Auswahl)

Internes Controlling (Reporting, KPIs, Budget)

Liquiditdtsmanagement und Finanzierung

Business/ Investment Case (Excel, PowerBl...)
Prozessoptimierung (Prozesskosten, Gaps...)

Investor Relations (Funding Vorberatiung...)

f) Power BI

4 .
i ta bleau

Visualisierung & Analyse
von Unternehmensdaten

Microsoft Fabric

—
-

db
3% snowflake

& databricks

Moderne
Datenarchitektur

> inance

VALUEWORKS

INSIGHTS TO RESULTS

"lehr®

Die All-in-One Business
Intelligence Lésung

Digital

Management

Digitale Steuerung (Bl & Business Analytics

Data & Al Analytics (inkl. Visualisierung)

( Prozessautomatisierung (incl. Al Agents)
Digitalstrategie & Software-Auswahl

Datenstrategie & Datenbewertung

& AGICAP
Treasury v w@oy. L) Lucanet

& Looker  7:naplan

qualtrics™ Y

Liquiditats- und Cashflow-

Management im E-Commerce Und weitere ...

[
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https://www.novemcore.com/software/valueworks
https://www.novemcore.com/software/moss
https://www.novemcore.com/software/agicap

_ DRIVE Abschluss

verbindet Versicherungs- & Risikoexpertise mit Data Design.

irance & Risk Services
Pramienreduktion &
Vertragsoptimierung g
- (J
Risk Finance Case (Selbstbehalt, @ h
Vertragsformen) ) <

Schadenpravention (Fahrer, Downtime,
Fahrer Coaching)

Claims-Management (FNOL, ‘
Regulierungskosten) ®_®

N

lue Delivered
* Moderne Datenarchitektur als Basis flir Business Intelligence & Szenarien Rol
* Prozessdigitalisierung zur Effizienzsteigerung
* Versicherungslogik & Benchmarks als Verhandlungsbasis

* Ergebnis: Geringere Riskikokosten und Pramienreduktion

igital Design

Risk Dashboarding & KPI-Transparenz

Data & Al Analytics (Frequenz, Schwere,
Prognosen)

Prozessautomatisierung (FNOL-
Workflows, Dokumentation
Datenstrategie (Loss Run, Evidenz,
Benchmarks)

Digitale Risikostrategie (Telematik,
Fahrer)

[
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Einf DRIVE Abschluss

Integration von en- und Versicherungsdaten Ur finanzielle Wirkung.

(-

O e [® SynsureTech

 Fleet Insurance & Risk
Management

* FNOL/Claims Flow

* Facilitate Premium
Negotiation

* Fleet Data Analytics

* Risk Analytics
e Benchmarks

* Process Automation

o)
ovemecore
LN_J g



Einfiihrung - Abschluss
Agenda

 Kurzvorstellung

p—

Y Zielbild & Modulaufbau

> pact-/Premium-Rechner

) osungsvergleich

d Abschluss
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( Einfﬁhrung) - < Abschluss )

Bestenende Setups konnten Kostensteigerungen bisher nicht verhindern.

Software vorhanden Keine Losung im Einsatz

* Software/Telematik im Einsatz * Keine Software-Losung vorhanden

* Daten werden jedoch noch nicht effektiv genutzt fiir 1) * Keine Transparenz Uber Risiken und Kosten sowie reaktives
Risikoreduktion und 2) Pramienverhandlung mit den Versicherern reaktives Handeln ohne nachhaltige Wirkung auf Kosten

v

ww
E”: Integration von Flotten- und Versicherungsdaten ermoglichen substanzielle Kostenreduktion. e:

[Nj ovemcore 10



 Einfiihrung ) (\7Abschlussij

DRIVE: Die erste Losung, die Risikodaten direkt in niedrigere Kosten verwandelt.

DRIVE

Datennutzung

Risikoreduktion

Pramienreduktion

>

Klares Zielbild & KPIs
Definition messbarer ZielgroRen (ROI Giber 36 Monate: >100 %) und Ableitung
relevanter Steuerungsgrofen.

Umfassende Datenbasis
Integration von Telematik-, Schaden- und Tankkartendaten Giber API-Import;
BYOD-Fallback-Losung ohne Telematik.

Volistandige Transparenz
Darstellung von Gesamtkosten-Effekten (TCO-Reduktion von 0,04 €/km = 9 %)
zur objektiven Wirtschaftlichkeitsbewertung.

Zielgerichtete MalRnahmen
Umsetzung von wochentlichen Micro-Nudges, Fahrer-Coaching sowie Anreiz-
und Regelwerken zur nachhaltigen Verhaltensanderung.

Optimierte Prozesse
Etablierung eines Auto-FNOL-Prozesses mit Pflichtfeldern, Belegnachweisen und
beschleunigter Schadenregulierung.

Umsetzbare Governance

Sicherstellung von Datenschutz & Compliance durch Pseudonymisierung,
DSGVO- & Betriebsratskonformitat sowie Aufbau eines versicherungsfahigen
Dossiers.

Klarer Rahmen
Einbettung in DRIVE — Data-Driven Risk & Value Excellence.

P

Ergebnis

(Annahme: 100 Fzg.-Flotte)

ROI (36M inkl. Leadtime):
>100 %

Break-even:
< 7 Monate

Netto-Einsparungen:
@~ 152.797 € / Jahr

TCO-Reduktion:
0,04 €/km (~9 %)

Doppelte Wirkung:
Kosten senken & Versicherer
uberzeugen

(N
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Einfiihrung

DRIVE = modularer Aufbau, schneller Einstieg, direkter Nutzen.

° Tage Insurance

adiness Pack

v Einstieg auch ohne Telematik — Grundlage fiir alle weiteren
Module

v" Sofortige Transparenz iliber Risiken & Kosten (strukturierte Loss-
Run- & Exposure-Reports)

v Telematik-Evidenz & Trend-KPIs (Selbstbehalt, Vertragsform,
Regionalklassen)

v" Erste Benchmarks & MaRnahmen zur Optimierung
v" Klarer Verhandlungs- & Managementnutzen

v’ Stdrkung der Position gegeniiber Versicherern

Pramienreduktion: 5-15 %
kurzfristig, 20-30 %
mittelfristig realistisch

Sofort-Transparenz mit Risk
Dashboard & fundierter
Verhandlungsbasis

DRIVE kann modular ausgebaut und dauerhaft genutzt werden — inklusive API-Integrationen.

FO & Risk
nance Pack

ROI -Szenarien

Verkniipfung Safety-KPIs mit
klarer DB-/TCO-Wirkung

CFO- & Board-taugliche
Entscheidungsgrundlagen

Investitionslogik fiir
Dashcams, Coaching & Safety-
Programme

Business Case mit klarer
Euro-Wirkung von
Sicherheitsinvestitionen

o iver-Coaching

licro-Pilot

v 20-40 % weniger Unfille
moglich

v DSGVO-konformes,
pseudonymisiertes Coaching

v" Wochentliche Micro-Nudges
fir Top-Verhaltens-
anderungen

v Quartalsweise Retrospektive
mit Fuhrparkleitung

v Optional: Erfolgsbasiertes
Modell

Nachhaltige Unfallreduktion
(durch KPI-basiertes Coaching

len Power BI-Startlosung zur nachhaltigen Plattform

Abschluss

|OL & Claims-
low Light

30-Tage-Implementierung

Automatisierter FNOL-
Workflow (Crash-Flag,
Pflichtfelder, Belege)

Schnelle & vollstandige
Schadenmeldungen

Geringere Leakage durch
saubere Akten

Volistandige Beleglage inkl.
Foto/Video

Schnellere Schadenabwicklung

mit belegter Kosten- &
Zeiteinsparung

[
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Einfiihrung - Abschlus

Q 14-Tage Insurance Readiness Pack: Klare Roadmap 1lr schnelle Einsparungen.

Daten-
fundament
schaffen

v
2

Analyse-
erkentnisse
gewinnen

v
3

Pramien
/erhandeln &
Kosten senken

* Mit Telematik: Direkte API- oder Datenexport-Schnittstellen (Samsara, Geotab, Webfleet).

* Ohne Telematik: MVP-Ansatz mit BYOD-App/Fahrtenbuch, kombiniert mit Schaden- und
Einsatzdaten.

* Ziel: Schnellstmogliche Datengrundlage, unabhangig vom Digitalisierungsgrad der Flotte.

* Power Bl-Dashboard (pseudonymisiert) mit Fahrer-Risikoscores, Hotspot-Karten,
Top-Events, Trendanalysen & Kosten-Risiko-Kurven (-10/-20 % Verhaltens-
verbesserung = €-Effekt).

* Ergebnis: Sofortige Transparenz Giber Verlusttreiber und konkrete Quick Wins.

 Ubersetzung der Analyse in eine verhandlungsstarke Risikostory.
* Erstellung eines Negotiation Sheets: Loss-Driver, Kontrollen, Evidenz.

* Direkte Einsatzfahigkeit in Gesprachen mit Versicherern & Brokern fiir verbesserte
Konditionen.

S

Ergebnis

Mischflotte: 100 Fahrzeuge
Versicherungspramie: 430.000€
ROI (36M inkl. Leadtime): 86%

Break-even: 7 Monate

Einsparung in € (36M I NPV @ 6 % )

Energie/Treibstoff: 635.990€
Verwaltung: 46.510 €
Mietwagen/Downtime: 7.752 €
Pramienreduktion: 111.560 €

letto-Einsparungen:
iber 36 M: ~152.797 € / Jahr

(N
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Einfiihrung DRIVE Abschluss

Berechnung rur

ROI Kalkulator fur Flottenoptimierung

Gennleisieliciic

— auf Basis der
Die Einsparungen betragen ca. 2,1x so viel wie die erforderlichen Investitionen .
iiber einen Zeitraum von 5 Jahren betragen. speZIflschen Daten lhres Unternehmens und

ROl tiber 1 Jahre % ~60%
ROI tiber 5 Jahre % ~105%

Zeit bis zur Amortisation: Monate
Jahrliche Einsparungen: €

Einmalige Investitionen im ersten Jahr: 44,500 €
Laufende Kosten im Jahr: 158,400 €

‘Annahmen und Rechnungen

Netto-Einsparung im 1. Jahr 123,130 €
Jahrlich wiederkehrende Netto-Einsparung 167,630 €

Flotten-Annahmen

Anzahl Fahrzeuge 200
PKW 50

1. EINGABE PARAMETER
Parameter

Pri

2. FLOTTENPARAMETER
Parameter

Transporter 100
LKW 50

(g
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Einfiihrung u Abschluss

© Cro & Risk Finance Pack: Klarheit fiir sichere Investitionen.

tuation

Sicherheitskennzahlen
sind nicht mit den echten
Betriebskosten verkniipft.

Management sieht
»Risiko-Events”, aber nicht
deren finanzielle Wirkung.

Kein klarer Business Case
far Investitionen in
Sicherheit vorhanden.

e finanzielle
ifbarkeit

VE-LOsung

CFO-Dashboard: Verkniipft Schadenfrequenz- und
schwere mit operativen Kosten — macht die
finanzielle Wirkung von Sicherheitsrisiken sichtbar.

Breakeven: Zeigt, ab wann sich Investitionen in
Schaden-Apps oder Coaching rechnen; liefert
belastbare Entscheidungsgrundlagen fiir das
Management.

Versicherungsperspektive: Ubersetzt
Kostenszenarien in konkrete Pramienreduktion
(5—15 % kurzfristig, 20—30 % realistisch); validiert mit
Business-Case-Annahmen.

Klarer Business Case: Kombination aus
Datenanalyse und Versicherungssystematik
ermoglicht eine nachvollziehbare Argumentation
far Investitionen und bessere Konditionen.

Das CFO-Dashboard bietet:

pression

Expense

TCO-Transparenz: Klare Darstellung der
Gesamtkosten- und Risikowirkung.

Drill-Down & Filterfunktionen:
Detaillierte Analysen bis auf Fahrzeug-
oder Ereignisebene.

Klarer Business Case: Visualisierung
von Break-even, ROl und
Pramienreduktion.

Management-Fokus: Verdichtete KPls
fir fundierte, schnelle Entscheidungen.

(.
LN_J ovemcore 15



Einfiihrung Abschluss

© Cro & Risk Finance Pack: Klarheit fiir sichere Investitionen.

Situation

Sicherheitskennzahlen
sind nicht mit den echten
Betriebskosten verkniipft.

Management sieht
»Risiko-Events”, aber nicht
deren finanzielle Wirkung.

Kein klarer Business Case
far Investitionen in
Sicherheit vorhanden.

ine finanzielle
ireifbarkeit

RIVE-LOsung

CFO-Dashboard: Verkniipft Schadenfrequenz- und
schwere mit operativen Kosten — macht die
finanzielle Wirkung von Sicherheitsrisiken sichtbar.

Breakeven: Zeigt, ab wann sich Investitionen in
Schaden-Apps oder Coaching rechnen; liefert
belastbare Entscheidungsgrundlagen fiir das
Management.

Versicherungsperspektive: Ubersetzt
Kostenszenarien in konkrete Pramienreduktion
validierte Business-Case-Annahmen.

Klarer Business Case: Kombination aus
Datenanalyse und Versicherungssystematik
ermoglicht eine nachvollziehbare Argumentation
far Investitionen und bessere Konditionen.

Kumulierte Netto-Wirkung (€)

mpression

Amortisations- & Break-even-Chart

250.000 i Jahr 3: 252,190 €
200.000 i
150.000
100.000

50.000

of-

-50.000} -

Die Break-ven-Berechnung berlcksichtigt:

Investitionskosten (z. B. Coaching,
Schaden-Apps, Dashcams)

Einsparungen durch geringere
Schadenhaufigkeit & -hohe

Pramienreduktion

Amortisationszeitpunkt

[
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Einfiihrung Abschluss

© Cro & Risk Finance Pack: Klarheit fiir sichere Investitionen.

situation

Sicherheitskennzahlen
sind nicht mit den echten
Betriebskosten verkniipft.

Management sieht
»Risiko-Events”, aber nicht
deren finanzielle Wirkung.

Kein klarer Business Case
far Investitionen in
Sicherheit vorhanden.

ine finanzielle
reifbarkeit

RIVE-LOsung

CFO-Dashboard: Verkniipft Schadenfrequenz- und
schwere mit operativen Kosten — macht die
finanzielle Wirkung von Sicherheitsrisiken sichtbar.

Breakeven: Zeigt, ab wann sich Investitionen in
Schaden-Apps oder Coaching rechnen; liefert
belastbare Entscheidungsgrundlagen fiir das
Management.

Versicherungsperspektive: Ubersetzt
Kostenszenarien in konkrete Pramienreduktion;
validierte Business-Case-Annahmen.

Klarer Business Case: Kombination aus
Datenanalyse und Versicherungssystematik
ermoglicht eine nachvollziehbare Argumentation
fr Investitionen und bessere Konditionen.

npression

Die Versicherungsperspektive stellt dar:

» Ubersetzung von Kostenszenarien in
konkrete Pramienreduktion (5-15 %
kurzfristig, 20-30 % realistisch)

* Nachvollziehbare Business-Case-
Validierung durch Versicherungslogik

* Verhandlungsstarke gegenuber
Versicherern durch belegbare
Risikoreduktion

[
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O Driver-Coachin

uation

Risikotreiber Fahrver-
halten: Unfédlle und Kosten
durch riskantes Fahren.

Fehlendes Feedback:
Keine datengestiitzte
Rickmeldung, Verhalten
andert sich nicht.

Datenschutzhirden:
DSGVO & Betriebsrat
blockieren personen-
bezogene Auswertungen.

finanzielle
barkeit von
yverhalten.

o
]

Verhaltensanderung onne Datenschutzkontlikte.

'E-LOsung

DSGVO-konformes Coaching-Dashboard:
Pseudonymisierte Darstellung von Risikoereignissen,
wochentliche Micro-Nudges (Top-Verbesserungen)
und quartalsweise Retrospektiven fir Flottenleiter.

Praxisnahe Verhaltenssteuerung:

Kombination aus datengestiitztem Feedback und
erprobten Trainingsmallnahmen — validiert aus
Versichererperspektive.

Betriebsratskonformitat:

Klare Dokumentation von Datenfllissen,
Rollenrechten und AVV erleichtert die Zustimmung
des Betriebsrats.

Anbindung an Versichererlogik:
MaRnahmen gelten in Verhandlungen als
dokumentierte Risikoreduktion.

>

Einfiihrung

rebnis

Verhalten-Dashboard

Style

76

Drittan-
bieter-
Lésungen

72

Mindful Driving Dashboard

Attention

73

1,282 trips

Abschluss

(g
ovemcore
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Situation

Risikotreiber Fahrver-
halten: Unfédlle und Kosten
durch riskantes Fahren.

Fehlendes Feedback:
Keine datengestiitzte
Rickmeldung, Verhalten
andert sich nicht.

Datenschutzhirden:
DSGVO & Betriebsrat
blockieren personen-
bezogene Auswertungen.

Keine finanzielle
Greifbarkeit von
Risikoverhalten.

DRIVE-LSsung

DSGVO-konformes Coaching-Dashboard:
Pseudonymisierte Darstellung von Risikoereignissen,
wochentliche Micro-Nudges (Top-Verbesserungen)
und quartalsweise Retrospektiven fur Flottenleiter.

Praxisnahe Verhaltenssteuerung:

Kombination aus datengestiitztem Feedback und
erprobten TrainingsmalBnahmen — validiert aus
Versichererperspektive.

Betriebsratskonformitat:

Klare Dokumentation von Datenfliissen,
Rollenrechten und AVV erleichtert die Zustimmung
des Betriebsrats.

Anbindung an Versichererlogik:
MaRnahmen gelten in Verhandlungen als
dokumentierte Risikoreduktion.

Einfiihrung - :‘
@ Driver-Coaching: Nachhaltige Verhaltensanderung ohne Datenschutzkonflikte.

Ergebnis

Bis zu 40 % weniger Unfdlle

durch nachhaltige

Verhaltensanderung.

Hohere Akzeptanz durch

DSGVO-konforme

Umsetzung und transparente
Einbindung des Betriebsrats.

Pramienreduktion von 5-15 %
kurzfristig und 20—-30 % mittelfristig

Abschluss

(N
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Einfiihrung - Abschluss

Q FNOL & Claims-Flow Light: Schnellere Schadenmeldungen, geringere Kosten.

Situation

Langsame Schaden-
meldungen: Verzogerte Er-
fassung, fehlende Angaben
verlangern Regulierung.

Unvolistindige Belege:
Fehlende Nachweise trei-
ben Kosten in die Hohe.

Keine Automatisierung:
Ohne standardisierten
Prozess entstehen Ineffi-
zienzen & Aufwande.

ohe Kosten durch
/erzogerung

DRIVE-LOsung

Automatisierter Workflow: Telematik-Events (Crash-
Sensor, harte Bremsung) werden automatisch in
Schadenmeldungen liberfiihrt und mit
Pflichtinformationen angereichert.

Vollstandige Beweisfiihrung: Zentrale
Dokumentation inkl. Foto- und Video-Nachweisen
schafft eine klare Grundlage fiir Versicherer.

Schnelle Integration: Standard-Formulare,
Pflichtfelder und Schnittstellen (z. B. Power
Automate, E-Mail, Teams) erméglichen eine
reibungslose Anbindung.

Versicherer-konform: Prozessgestaltung erfolgt so,
dass alle Anforderungen von Versicherern erfiillt und
Verhandlungen erleichtert werden.

Ergebnis

Reduzierte Regulierungskosten durch
vollstandige Belege

Schnellere Auszahlung dank
standardisierter Ablaufe

Transparenz durch liickenlose
Schadenhistorie

Entlastung von Fuhrparkleitung &
Verwaltung

hneller, glinstiger,
yeweissicher

)
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( Einfiihrung ) - (" Abschluss )
DRIVE USP: Doppelte Wirkung tlUr Flotten & Versicherer sowie schnelle Einfuhrung.

o dre .
Die drei relevanten Modulare Umsetzungskaskade von DRIVE — erméglich
Komponenten in einer Losung

komplette Einfihrung in — .

L Kostenreduktion durch
besseren Claims-Prozess
Transparenz

Driver Coaching Risikoreduktion durch
Verhaltensanderung

CFO-Cockpit Transparenz auf
/ CFO-Level

| ‘ |
Konkrete | Versicherungs- | (

Daten aufbereiten

MaRnahmen wirkung
und Risiko darstellen

Insurance Readiness Pack

[Nj ovemcore 21



( Einfﬁhrung) - < Abschluss )

DRIVE kombiniert alle Kernfunktionen des Flottenmanagements mit einzigartigen
Elementen zur Pramienreduktion.

4 Ny

Excel/ Flotten- Versicherungs- Risk-
Manuell Software Telematik Consultants DRIVE

Dimensionen

Breite Datenquellen-Abdeckung

Ohne Zusatz-Hardware wirksam
DRIVE baut auf bestehenden

Losungen auf — flir schnelle
Wirkung ohne doppelte
Investitionen.

CFO-Transparenz (TCO/ROI)

Schadensdaten / Loss-Run Import

Risiko-Scoring & Hotspots

DRIVE ist die einzige
ganzheitliche und
fokussierte Losung zur
nachhaltigen
Pramienreduzierung.

Verhandlungsunterstiitzung
Pramienoptimierungs-Fokus
Benchmarking & Vertragsszenarien
FNOL & Claims-Workflow

Beratung & Umsetzung

KMU-taugliche Preise

[Nj ovemcore 2



( Einfﬁhrungr/‘ / DRIVE / -
Schneller Einstieg fur KMU = Start in 14 Tagen ohne Telematikdaten.

Datengrundlage Direkte Ergebnisse in 14 Tagen
Einfacher Datenimport aus Excel/PDF mit automatischer oder Versicherungsverhandlung: Datenbasierte Argumente
teilweiser manueller Aufbereitung. ermoglichen Pramienreduktion von 5-15 % kurzfristig, 20-30 %

mittelfristig sowie Starkung der eigenen Verhandlungsposition.

+ ==+
++

LI TE
B

* Risikomanagement: Identifikation relevanter Risiken
Fahrzeug- & Flottendaten Fahr- & Einsatzprotokolle & Fahrzeuginformationen
Fahrzeugschein-Daten (Typ, Baujahr, Leistung, Manuelle Fahrtenbiicher oder Tourenpléne,
Gewicht), Kilometer- & Laufleistungsdaten (Excel- Kilometeraufzeichnungen, Einsatzzeiten pro « Kostenreduktion: Priamienreduktion von 5—15 %
Listen), Wartungs- & Inspektionshistorie Fahrer & Fahrzeug N .o . N L
kurzfristig, 20—30 % mittelfristig realistisch
oy AN | : . .
o - . . * Benchmarking: Vergleich von Schadenquoten mit
032 Fahrerdaten & Historie Risikomanagement & Sicherheit 5 h - i q 8 dentifikati a
z
Fahrerlisten mit Fihrerscheindaten & Schulungen, Unfall- & Incident-Reports (PDF/Excel), ranF .ens andards ZUr ioentiKeE G
Unfall- & Schadenshistorie je Fahrer (Art, Kosten), Sicherheits- & Compliance-Dokumente, Besondere Ineffizienzen
Nachweise zu Trainings & Eignung Ereignisse (Fehlverhalten, Ausfille)
R * Strategie & Visualisierung: Ableitung von
Datenstrategien fiir fundierte Entscheidungen
Versicherung & Schiden Optional: Telematik-Daten
Vertrage (Pramie, Deckung, Laufzeit), Datenimport aus Excel/PDF mit automatischer ) VerS|CherungsverhandIung: Starkung e
Schadenmeldungen (Art, Kosten, Haufigkeit), oder teilweiser manueller Aufbereitung, Verhandlungsposition durch belegte Risikoreduktion
Historische Quoten & Franchise-Infos
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&A, Kontakt & Next Steps

ostenfreie Erstberatung

Light-Check (Basisanalyse) oder
Discovery-Call

Pilot-Slot sichern — limitierte
Verfligbarkeit

Exklusive Bundle-Beratung fir
schnellere Umsetzung

Julian Molitor
Grinder von Novemcore

julian.molitor@novemcore.com
+49 176 4158 3622
Www.novemcore.com

CalvinstraBe 21
10557 Berlin
Germany

Einfiihrung

Stefano Cicciarella
Grinder von SynsureTech

stefano@synsuretech.org
+49 152 07673514
www.synsuretech.org

Max-Ackermann-Weg 8
3770 Denkendorf
Germany
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